
www.meuse.chambre-agriculture.fr

CIRCUITS COURTS ALIMENTAIRES

Valoriser les produits 
locaux :
marché de 
producteurs

Les
AVANTAGES
	→ Expertise dans l'accompagnement de 

projet de circuits courts

	→ Une offre à la carte en fonction de vos 
besoins

	→ Connaissance des agriculteurs et de 
l'offre en produits locaux

	→ Capacité à mobiliser les agriculteurs

Proposer une offre de produits en direct 
de producteurs agricoles locaux.

Nous vous proposons un appui à la 
recherche des producteurs et à la 
définition des modalités d'organisation 
de l'évènement en partenariat avec 
l'ensemble des parties prenantes.



Notre service

MODALITÉS : Rencontres avec la collectivité 
et déplacements sur le(s) lieu(x) du projet.
LIVRABLES : Plan du marché avec la 
liste des besoins et de l'offre alimentaire 
proposée. Règlement intérieur du marché et 
convention de partenariat.
DURÉE : 2 mois minimum selon le projet.
TARIFS ET CONDITIONS DE VENTE SUR 
DEMANDE

Votre interlocuteur

Céline VEYSSIERE
03 29 76 81 54
celine.veyssiere@meuse.chambagri.fr

Chambre d’agriculture de la Meuse 
Siège à Bar Le Duc
Les Roises
Savonnières devant Bar
CS 10229 - 55005 Bar Le Duc Cedex
Antenne à Bras sur Meuse
Maison de l’agriculture
La Warpillière 
ZA du Wameau - 55100 BRAS SUR MEUSE
Tél. : 03 29 83 30 30 - Fax : 03 29 76 29 29
mail : accueil@meuse.chambagri.fr
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NOTRE SERVICE
- Mise en place et animation d'un 

groupe de travail associant 
producteurs, collectivités...

- Définition de l'organisation (lieu, jour,
type, fréquence, plan du marché, 
cadre de fonctionnement).

- Formalisation du partenariat avec les 
parties prenantes et des règles de 
fonctionnement du marché.

OPTIONS :
- Suivi de l'évènement et bilan.
- Plan de communication du marché.

PHASE PRÉALABLE :
- Connaissance des besoins de la 

collectivité et présentation des 
réseaux existants sur le territoire.

- Prospection des producteurs.
- Analyse de l'offre concurrentielle : 

si les conditions sont 
favorables, alors proposition 
d'accompagnement.

VOTRE BÉNÉFICE
- Construire le marché le plus 

adapté à votre territoire.
- Un accompagnement à toutes les 

étapes du projet afin de poser les 
conditions de réussite et favoriser 
sa pérennité.


